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Piloto de la cadena de Platano (MOROCELI)

Objetivo de la intervencion: Formalizar a 40 pequefios productores de platano que pertenecen a
una organizacidn del sector social de la economia se beneficiaran a través de contratos y
acuerdos de compra con compradores formales, reduciendo las brechas que impiden el acceso
a este tipo de comprador.

Acceso y crecimiento mejorado: Con un comprador formal sus volimenes de compra se veran
mejorados y podran disponer con recursos de financiamiento a través del crédito para
incrementar areas de siembra, mejorar el rendimiento, infraestructura adecuada para garantizar
la calidad del producto a satisfaccion del estandar del comprador. Esta mejora agrologistica
impactara positivamente en los costos de comercializacion.

Cambios del sistema de mercado: Actualmente la organizacion realiza sus transacciones en los
mercados mayoristas liderados por intermediarios y sin ningdn tipo de acuerdo formal y sin una
norma de calidad definida, no mejora el perfil de la organizacién y disminuye la confianza entre
los socios y otros entes que requieren que la organizacion demuestre transacciones formales.

Impacto esperado

40 pequefios productores(as) con 40 mz de siembra, mejoran sus ingresos a través de la
comercializacion del platano con compradores formales a través del incremento de volimenes
de produccion, y estabilizacion de precios acordados y se genera un ingreso bruto de L.
9,625,000 y neto de L. 3,894,172.80 con un margen de rentabilidad promedio de 40%.

Aliados estratégicos del PAAP

Comerciales proveedores de Insumos y equipos

Los proveedores de insumos y equipos brindaran asistencia especializada para proveer lo
necesario para mejorar los rendimientos y la calidad de las fincas de platano. Como por
ejemplo sistemas de riego, fertilizantes y equipos adicionales que complementen a través de
los planes de inversiones.

Financieros

Brindar tasas competitivas (7.5%) y que garanticen los recursos necesarios para cumplir con
los planes de inversion establecidos y aprobados por los servicios de asistencia técnica. Los
montos o el disefio del producto financiero de acuerdo a los planes de inversién.

Legales

La organizacién cuenta con registros al sector social de la economia (SENPRENDE) con la
junta directiva actualizada.

A. Apertura una cuenta bancaria para las tfransacciones comerciales de la organizacion

B. Firma de contratos, convenios y acuerdos.
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Asistencia Técnica

La SAG a través del PRONAGRO realizara asistencia técnica puntual al cultivo con enfoque de
BPA y seguimiento a la comercializacién a través de los técnicos de la regional.

También gestiona Incentivos que reduzcan los riesgos, por ejemplo: al cambio climético, tener
alternativas técnicas que las mitiguen y politicas que mejoren el ambiente de incertidumbre a
este tipo de riesgos, asi como los comerciales.

Proveedores de insumos

Se podran establecer relaciones de asistencia técnica especializada con los proveedores de
insumos (fertilizantes, fitosanitarios, plaguicidas) para garantizar el buen uso y manejo de los
insumos.

El Comprador:

Como parte de las politicas de las empresas que comercializan productos perecederos dan
seguimiento y crientacion técnica a sus proveedores sobre la calidad esperada del producto
{calibre, peso, tamafios) también se proporcionar informacion de el embalaje, estandar y
politicas de entrega.

Contratos y acuerdos de Compra y venta de productos

La SAG proporcionara apoyo a la OP sobre asesoria legal sobre los acuerdos o contratos
establecidos con los compradores previamente para respaldar la documentacion sea correcta y
transparente. (precios, plazos, formas de pago y otros)

También proporcionara seguimiento a nuevos cambios o vencimientos de los contratos (1 afio)
y revisar la vigencia de los mismos.

Nuevos cambios: podra definirse con el objetivo de mejorar las condiciones del mismo siempre
y cuando la OP y el comprador puedan negociar en mutuo acuerdo los nuevos términos que se
establezcan.

Anexos:

Presetnacion en Power Point.
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L’-\CTIVIDAD DE ASISTENCIA TECNICA DE CORTO PLAZO

Estrategia de comercializacion agropecuaria a través de ventas por
contrato de cultivos.

Numero de la Actividad de Asistencia Técnica (ATCP): MCP27



Objetivo general:
Contribuir a reducir la incertidumbre y
riesgos que caracterizan los procesos de
comercializacidén agricola, a través de la
venta anticipada de la produccidn
agricola y forestal de micro, pequeios y
medianos  productores  rurales a
mercados finales, buscando una mayor
equidad en la distribucion de

utilidades producidas a lo largo de
cadenade comercializacion.

Estrategia sectorial disefiada
para implementar acuerdos
comerciales efectivos y
duraderos entre productores y
compradores, basados en
agricultura por contrato.

Plan de accién de proye'::to
piloto elaborado y acompanada
su ejecucion para aplicar
estrategia de comercializacion
sectorial en cultivos y
territorios seleccionados.

Plan de transferencia de
conocimiento disehado y ejecutado
para los Directivos y técnicos de la
SAG
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IDENTIFICACION DE LOS FORMALIZACION

PASOS NEGOCIACION CONTRATO
Precio Legalizar el inicio
PROVEEDOR Volumenacordado Plazos
OFERTA Norma calidad

COMPRADOR

Area frecuencia
DEMANDA e
Rendimiento,
Volumen calidad
SELECCION DE Libras/kg

LA CADENA
IMPACTO

Precio

o 4 PASO
03 PASO

02 PASO
01 PASO

PASO



Intervencion

Objetivo

Formalizar a 40 pequefios
productores de platanc que
pertenecen a una organizacian del
sector social de la economia, la
cual se heneficiaran a través de
contratos y acuerdos de compra
con compradores formales tipo
Retail.

Tener en cuenta que las intervenciones sistémicas deben ser:

catalizadoras, es decir, iniciando, motivando, vinculando e incorporando nuevos

actores y funciones de mercado;

de poca intensidad, lo cual significa con niveles de apoyo - tiempo definido y

recursos finitos - a los actores limitados;

flexibles, es decir, reactivas y oportunas pero guiadas por la estrategia.

Diagnostico: Actualmente |a organizacidn
realiza sus transacciones en |los mercados
mayoristas liderados por intermediarios y
sin ningun tipo de acuerdo formal y sin una
norma de calidad definida, no mejora el
perfil de la organizaciéon y disminuye Ia
confianza entre los socios y otros entes que
requieren que la organizacidon demuestre
transaccicones formales

Acceso y crecimiento
mejorado

Con un comprador formal sus
volumenes de compra se veran
mejorados y podran disponer con
recursos de financiamiento a través del
crédito y otros incentivos (AT} para
incrementar, por ejemplo: areas de
siembra, mejorar el rendimiento, la
infraestructura adecuada (acopio vy
postcosecha. Esta mejora agrologistica
impactara positivamente en las castos
de comercializacidn.

Cambios del sistema de mercado

Formacidon de la OP scbre el manejo
postcosecha de pldtanoc para garantizar la
calidad del producto, la narma v el estandar
del comprador {postcosecha).

La OP aprende scbre el Manejo adecuado
de camaras de maduracian del platano para
cumplir las condiciones del mercado.



? PROVEEDOR DE INSUMOS f LEGALES

AGROCOMERCIALES REGIONALES ABOGACIA
CONTRATOS Y CONVENIOS.

ALIADOS
COMPRADOR f} ASISTENCIA TECNICA
WALMART Q

SAG

\/\/\ onduproduce PROYECTOS
AN ONGS

Q FINANCIEROS @ Infraestructura

FICOHSA Disefio y construccion de
CHOROTEGA infraestructura adecuada para acopio,,
BANCO OCCIDENTE. manejo postcosecha y camara de

maduracion y comercializacion del
platano



AREA VENTAS
40MZ. L. 9,625,000/ PRECIO320

RENDIMIENTOS UTILIDADES
LIBRAS 77,000/MZ L 3,894,172.80 /40%
APROXIMADO
COSTOS DE EMPLEO GENERADO

PRODUCCION X MZ
L. 143,270.68.

22 PERMANENTES




	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_01
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_02
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_03
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_04
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_05
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_06
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_07
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_08
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_09
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_10
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_11
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_12
	Ventas-por-contratos_Proyecto-piloto_Page_13

