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Periodo de desarrollo: Marzo a octubre 2023

Justificacion:

Los precios reales al productor en Honduras en general tienden a caer, en parte, debido a la existencia de
mercados concentrados de productos e insumos. La rentabilidad se ve disminuida o reducida a pérdidas por
los altos precios de insumos vy los declinantes precios reales al productor. En estos casos los mercados
oligopdlices afectan los ingresos de los praductores y debilitan la cadena productiva.

Los problemas de asimetria en el poder de negociacion entre producteores e intermediarios pueden gravarse
en la medida en gue estos Ultimos sean de mayor tamafic, o bien, cuando los productores se encuentren en las
siguientes situaciones: i) tengan una escala de produccion peguefia, ii) no estén organizados de manera
adecuada con otros productores, iii) estén menas informados gque sus cempraderes sobre los precios y otras
variables del mercado, y iv) tengan acceso a un numero limitado de comercializadores.

En esta linea de reflexion, la vinculacién sostenible de los peguefios productores rurales a mercados en
crecimiento, en el contexto de una economia abierta, constituye un desafio para Honduras. En este sentido se
tiene proyectade promover modelos de negocios inclusivos y solidarios entre la empresa privada y los
peguefios productores.

En este sentido se estima necesario el desarrollo de una asistencia técnica coordinada por el Viceministerio de
Agricultura de La Secretaria de Ganaderia y Agricultura para disefiar y apoyar la puesta en marcha de esquema
de articulacion de los Productores agropecuarios a los mercados, conacido como Agricultura por Contrato.

Con esta asistencia técnica se contribuird a reducir la incertidumbre y riesgos que caracterizan los procesos de
comercializacién agropecuaria, a través de la venta anticipada de la produccidn de pequefios y medianos
producteres rurales a la industria v plataformas de comercializacion, generando de esta forma, una mayor
equidad en la distribucidn de las utilidades producidas a lo largo de la cadena de comercializacion agropecuaria
incidiendo en la generacion de mas y mejores emplegs en el Ambito rural.

QObjetivo:

Contribuir a reducir la incertidumbre y riesgos gue caracterizan los procesos de comercializacion agricola, a
través de la venta anticipada de la preduccion agricola y forestal de micro, pequefios y medianos productores
rurales a mercados finales, buscando una mayor equidad en la distribucion de las utilidades producidas a lo
largo de la cadena de comercializacidn.

Objetivos especificos:
=  Fomentar procesos de produccion agropecuaria mas eficientes y rentables, tanto para productores
come compradaores.

= |ncentivar la formalizacién de relaciones comerciales entre compradores y vendedores agricolas,
reduciendo la volatilidad de los precios.
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=  Acompafiary asesorar a los productores y técnicos de la SAG en laimplementacidn de proyectos piloto
para elaborar fortalecer los eslabones de comercializacién de los productos identificados como
prigritarios.

Productos elaborados:

= Disefio de |a Estrategia Nacional Sectorial de Agricultura por Contrato de Honduras (ENSACH), para
beneficiar a 120 mil agricultores en lo descritc mas arriba.

= Desarrollo de un Plan de Transferencia de Conocimientos basado en el desarrollo de un Foro de
Socializacién de la ENSACH con directivos de las entidades interesadas en su implementacion y talleres
de capacitacién con funcionarios y técnicos de la Secretaria de Agricultura y Ganaderia (SAG).

= Disefio de un Proyecto Piloto v acompafiamiento en su ejecucion, en el departamento de El Paraiso,
especificamente en cultivos de platano en el municipic de Moroceli.

Conclusiones y recomendaciones:

>

Es crucial fortalecer la coordinacion interinstitucional y multisectorial para implementar la ENSACH. La
participacidn activa de la Secretaria de Agricultura y Ganaderia (SAG) en la creacion y funcionamiento de
un Comité Nacional Intersectorial y Directive de la ENSACH (CONIDAC), asi como una subcomisién de
crédito y seguro agricola al interior de la Comision Nacional de Bancos y Seguras (CNBS) v la designacion
de un Equipo Coordinador de |a estrategia (FCAC), son algunas de las acciones inmediatas que permitiran
agilizar los procesos y mejorar la toma de decisiones entorne a la materia.

Cen el fin de asegurar una buena planeacién y focalizacién de les programas y proyectos, se recomienda
establecer una clasificacion formal de productores, que permita distinguir su tamafio en funcidn de sus
activos y/o sus ingresos. Lo anterior, para adaptar las estrategias e incentivos a las necesidades especificas
de cada grupo.

Para garantizar la sostenibilidad a largo plazo de la ENSACH, se sugiere promover su institucionalizacién a
través de una Ley de la Republica y/o un Decreto Ejecutiva {PCM). Asimismao, como medida de corto plazo,
se recomienda ajustar los manuales operativos al interior de las entidades participantes de la estrategia y
los Planes Operativos Anuales (POA) a los que haya lugar, a fin de asegurar las apropiaciones
presupuestales suficientes.

Una oportunidad identificada es la incorporacion de los consultarios juridicos gratuitos del pais en el
esguema operativo de la ENSACH. Lo anterior, a través de convenics entre los entes carrespondientes y
la SAG para brindar a los productores el apoyo juridico necesario para establecer acuerdos comerciales
justos y beneficiosos para su comercializacién.

Se sugiere realizar jornadas de negociacién entre productores y compradores formales con el fin de
reducir la intermediacién y fomentar una distribucién mas equitativa de las utilidades. Lo anterior,
utilizando la metodologia propuesta, incluyendo una plansacion técnica gue permita realizar un
emparejamientoc comercial eficaz y una reduccion de brechas técnicas, administrativas, comerciales y
financieras.
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